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 Website:
  
Edukacja:  

2010

 
 
 

 
2005

Znajomość języków obcych:  

Doświadczenie zawodowe/ 
praktyki: 

 
XII 
 

  
XI 
 

  
lip
sierp
2006 i 2007

Obsługa komputera:  

Dodatkowe umiejętności:  

Hobby i zainteresowania:  

  
Wyrażam zgodę na przetwarzanie moich danych osobowych zawartych w 
procesu rekrutacji (zgodnie z ustawa z dn. 29.08.97 roku o Ochronie Danych Osobowych Dz. Ust. nr 133 poz. 883)".

C U R R I C U L U M  V I T A E

Marek 

Korpowski 
Data 
urodzenia: 

6 marca 1986r. 

Adres: ul. Pszczyńska 112d/23 
44-100 Gliwice 

Telefon: 665 946 140 
-mail: korpowskim@wp.pl 

Website: www.marekkorpowski.jakby.co 
 

2010- 2011 

Wyższa Szkoła Bankowa w Chorzowie: kierunek: 
Zarządzanie sprzedażą (Sales Menagement), studia 
podyplomowe, ukończone z wynikiem dobrym plus

2005-2010 
Uniwersytet Opolski, kierunek: Politologia,
komunikacja społeczna, studia magisterskie uzupełniające, 
ukończone z wynikiem dobrym plus. 

Komunikatywny : angielski 
 

XII 2008 
Praca:  
- pracuje jako sprzedawca działu detalicznego w salonie płytek 
ceramicznych i wyposażenia łazienek „Art Ceramika” w 
Gliwicach; zajmuję się kompleksową obsługą klienta, 
sporządzaniem ofert, zamówień. Mam codziennie bezpośredni 
kontakt z klientem. 

XI 2008 
-od listopada  przez miesiąc pracowałem jako sprzedawca w 
hurtowni zabawek i artykułów papierniczych „Pionier” w 
Gliwicach 
 

ipiec, 
ierpień 

2006 i 2007 

Praktyki: 
 -w odbywałem praktyki w Urzędzie Gminy Pątnów, 
województwo łódzkie 
 

Znajomość: 
- pakietów biurowych Open Office i  MS Office 
-programów internetowych, graficznych (Adobe Photoshop CS, 
Corel Draw) 
-języka HTML (www.marekkorpowski.jakby.co, www.pionier. 
gliwice.pl) 

-wygrana w grze biznesowej „PROMAR” w marcu 2011
-kurs pt. „Profesjonalna sprzedaż i obsługa klienta” prowadzony 
przez firmę Lauren Peso 
-udział w seminariach: „Etykieta biznesu”, „Project 
Menagement”, „Coaching jako przejaw dojrzałości orgaizacji”, 
„Dotacje w ramach POKL” 
-prawo jazdy kat. B od 2004 roku 
-kurs pierwszej pomocy ukończony w PCK

Sprzedaż, psychologia, filmy kryminalne, motoryzacja, wycieczki 
po Polsce, a także sport: siatkówka, koszykówka.
 

Wyrażam zgodę na przetwarzanie moich danych osobowych zawartych w mojej ofercie pracy dla potrzeb niezbędnych do realizacji 
procesu rekrutacji (zgodnie z ustawa z dn. 29.08.97 roku o Ochronie Danych Osobowych Dz. Ust. nr 133 poz. 883)".
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